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Bauten | Ersatzbau fiirs WB-Haus an der Furkastrasse soll das Quartier stadtebaulich bereichern und es weiter beleben

Neubau mit Bezug zur Geschichte

BRIG-GLIS | Am Standort des
WB-Hauses entsteht ein neues
Wohn- und Geschéftshaus.
Die Stadt spricht von einem
massgeschneiderten Projekt
fiir diesen historischen Ort.

DANIEL ZUMOBERHAUS

Es sei ein Investitionsprojekt und kein
Spekulationsobjekt, betont Thomas
Brantschen. «Ich habe mich aus Herz-
blut und nicht aus rein wirtschaft-
lichen Griinden an dieses Projekt he-
rangewagt», sagt er als Projektent-
wickler. Der Aspekt des verdichteten
Bauens, wie sonst innerstadtisch gross-
geschrieben, wurde hier fiir einmal
bewusst hintangestellt.

Brantschen setzt im geplanten
Neubau auf stadtische, moderne 2%-
und 3%-Zimmer-Wohnungen und ei-
ne moglichst breite Mieterschaft. 14
Wohneinheiten plus zwei Geschéfts-
lokale im Parterre entstehen im Ge-
baude. Der Unternehmer will mit sei-
ner Amoba Baumanagement GmbH
selbst in den Neubau einzichen. Das
andere Geschaftslokal ist noch zu ver-
geben. Im Untergeschoss des Neubaus
entsteht ein Parkhaus fiir die Micter.

Der Abbruch des jetzigen WB-
Hauses soll bis im Friihjahr 2017 erfol-
gen, Liuft alles nach Plan, zichen bis
Ende Sommer 2018 die ersten Mieter
in den Neubau ein. Brantschen bezif-
fert die Gesamtkosten fiir das Projekt
auf sieben Millionen Franken.

Gespriache mit den Nachbarn

Der Projektentwickler sagt, dass die
Stadt eine erste positive Vormeinung
zum Bau abgegeben hat. Und bislang
habe er auch rundherum nur posi-
tive Reaktionen erhalten. Brantschen:
«Der Tenor lautet, dass der Bau gut
in die Umgebung passt.» Mit den Nach-
barn wiederum hétten intensive und

konstruktive Gespriche stattgefun-
den. Er glaubt, dass der Bau das Quar-
tier bereichern und die Furkastrasse
neu beleben kann.

Architekt Matthias Albrecht von
Albrecht Architekten AG sagt, dass der
Ersatzbau Bezug nehme zum Ort und
zur Geschichte der Furkastrasse. Die
meisten Gebdude sind wie das WB-
Haus (aus dem Jahre 1932) um die
100 Jahre alt. Albrecht: «Wir wollten
keinen Kontrastbau an diesem Ort. Ein
reiner Glas- oder Betonbau hétte nicht
gepasst.» Seit rund zwei Jahren habe
man Vorarbeit geleistet fiir das Projekt
des neuen Wohn- und Geschiftshau-
ses. Der Eckbau mit seinen ausgewoge-
nen Proportionen schaffe eine «quar-
tiervertragliche Massstiblichkeit», ist
Albrecht iiberzeugt. Und das gefaltete
Dach gestalte ideal den Ubergang zu
den Nachbarbauten an der Furka- und
der Saltinastrasse.

«Definitiv kein 0815-Projekt»
Der Brig-Gliser Stadtarchitekt Roland
Imhof rithmt die konstruktive Zusam-
menarbeit mit den Architekten. Diese
hitten sich intensiv mit den Anliegen
der Stadt auscinandergesetzt und zig
Varianten des Projekts prasentiert. Es
handle sich um einen interessanten
Bau, der dem historischen Kontext tat-
sachlich Rechnung trage. Das neue
‘Wohn- und Geschiftshaus passe sich
gut in die Stimmung der Strasse und
in das gesamte Gefiige ein. Dies auch
dank seiner Dachform und des zwei-
stockigen Sockels. «Ich finde dieses
Projekt massgeschneidert fiir diesen
Standort, es handelt sich definitiv
nicht um einen 0815-Bau», sagt Imhof.
Dem Ersatzbau wurden relativ hohe
Hiirden gesetzt. Die Qualititsansprii-
che waren hoch, da der jetzige Bau an
der Furkastrasse im Inventar schiit-
zenswerter Bauten erwahnt ist.

Interessantes Projekt. Der

. e

neue Eckbau an der Furkastrasse 21 soll sich m
einpassen: Lauft alles nach Plan, ziehen hier Ende Sommer 2018 die ersten Mieter ein.
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Wirtschaft | Griilndung einer BNI-Unternehmergruppe Simplon-Brig

Kontakte pflegen und nutzen

BRIG-GLIS | Ab sofort tref-
fen sich jeden Mittwoch
iiber 20 Oberwalliser Ge-
schéftsleiter und Kader-
leute aus dem Verkauf in
Brig-Glis zum Friihstiick.
Einziges Ziel: «Business
machenn».

(Mehr) Umsatz machen wollen
alle Geschifts-und Verkaufsleu-
te. In einem funktionierenden
Netzwerk fillt das leichter. Und
genau hier setzt BNIan. Es steht
fiir Business Network Interna-
tional und hat sich seit seiner
Griindung durch Unternch-
mensberater Dr. lan Misner im
Jahre 1985 weltweit etabliert.
Heute gehdren BNI 180000 Un-
ternehmer in allen Kontinen-
ten an. Sie sind in 7100 lokalen
Arbeitsgruppen organisiert. In
Brig wird dieses Netz nunum ei-
nen Chapter erweitert. In der
Schweiz gibt es BNI seit 2005.
Die Vereinigung zdhlt 1500
Mitglieder in 60 verschiedenen
Chapters, verteilt auf die ganze
Schweiz.

Mehr Umsatz durch
Geschiftsempfehlungen
Der einzelne Chapter organi-
siert sich grundsatzlich eigen-
standig, kann aber auf den Sup-
port einer nationalen Zentrale
zuriickgreifen. Sie bietet Sup-
port, indem sie einmal monat-
lich an den regionalen Meetings
beratend teilnimmt und laut
Danja Hermetschweiler, Direk-
torin von BNI Switzerland/Liech-

tenstein, insbesondere in Aus-
bildungs- und Marketingfragen
Hilfestellung bietet. Die erfolg-
reichen Geschéftskontakte wer-
den rapportiert. Die Erfolgskon-
trolle durch die Zentrale in Lu-
zern verspricht einiges. Bei
36500 Geschéftsempfehlungen
wurde 2015 in der Schweiz ein
Umsatz von 131 Millionen Fran-
ken erzielt.

Aufs Geschift fokussiert

Die «Meldepflicht» verstarkt
die Effizienz vor Ort. Sie wird
jeweils zwischen 6.30 und 8.30
Uhr gepflegt. «<Punkt 7.00 Uhr
fangen die Sitzungen an», sagt
Danja Hermetschweiler. «Die
Mitglieder tauschen gegen-
seitig vertrauensvoll Infor-
mationen aus und geben Emp-
fehlungen ab.» Das erméglicht

einen schnellen Eintritt in
den Markt und laufende
Geschifte. Die hohe Konstanz
der Treffen ist bewusst ge-
wihlt. Sie verinnerlicht die
Kontakte, was zusitzlichen
Nutzen bringt. «BNI ist profes-
sionell organisiert und ge-
fiihrt», sagt Hermetschwei-
ler. «Und aufs Geschift
fokussiert.»

Zuversicht. BNI soll im Oberwallis Fuss fassen. Benjamin Gubler und Daniel Bischoff mit den BNI-Vertretern aus der

Zentrale Schweiz, Danja Hermetschweiler und Walter Ammann (von links).

Ausbaufdhig

Uber 20 Leute aus dem Ober-
walliser Geschiftsleben haben
sich im Vorfeld der gestrigen
Sektionsgriindung bereits von
den Vorziigen von BNI iiber-
zeugen lassen. Die Verantwor-
tung fiir das erste Geschéfsjahr
tibernehmen Benjamin Gubler,
Daniel Bischoff und Patrick
Schaller. Thr Ziel ist es, das re-

FOTOWB

gionale Netzwerk schon bald
einmal auf 30 Mitglieder aus-
zubauen. Im Idealfall umfasst
ein BNI-Chapter tiber 50 Mit-
glieder. Das Interesse ist vor-
handen. Auf Einladung liessen
sich gestern frith iiber 100 Ge-
schaftsleute und Verkaufska-
der im Briger Pfarreiheim ori-
entieren. Auch diese Veranstal-
tung begann um 7.00 Uhr und
wurde mit einem gemeinsa-
men Friihstiick beendet.

Bewusst enger Rhythmus
Wer zeitlich verhindert ist,
kann auch cinen Stellvertreter
aus seinem Betrieb ans wo-
chentliche Meeting schicken.
Das garanticrt, dass der Know-
howtransfer nicht ins Stocken
gerit. Mehr als sechsmal jihr-
lich sollten die Mitglieder aber
gemdss BNI-Vorgaben nicht feh-
len. Die regionale Branchenex-
Klusivitdt ist gewahrt. BNI bie-
tet jeweils nur einem Vertreter
Platz, vom Spektrum her ist das
Netzwerk aber «offen fiir alle»,
wie die Direktorin sagt. Finan-
ziert wird die Mitgliedschaft
iiber einen Jahresbeitrag im
Rahmen eines Serviceclubs. BNI
will sich aber im Grundsatz
nicht damit vergleichen lassen.
Denn wihrend dort auch die Ka-
meradschaftspflege eine mass-
gebliche Rolle spielt, konzen-
triert sich BNI ausschliesslich
aufs Business — und arbeitet
die aktuellen Geschafte all-
wochentlich traktandenlisten-
missig ab. tr



